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Daglig leder:
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Finans
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Bolig Partner AS
=
Tjuvholmen
Hovedkontor

Daglig leder:
Mari Skjeerstad

e
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Skalahus AS Archihus AS

Daglig ieder:
Ketil Strand

Daglig leder:
Jan Hoff

Engéyf;gﬁtnar

Norhus Kjeden @konomipartner
AS Hamar AS

Daglig leder:
Dagfinn Helsem

Daglig leder:
Svein Haugom

ARCHiHUS |SKALAHUS|

Oppgjors Partner @vrige selskaper
AS
- GarantiPartner AS
- UtleiePariner AS

- Morhus Norge AS

Daglig leder:
May-Anita Engen
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AVDELINGENE

INNKJ@P og LOGISTIKK ADMINISTRASJON




ALL FAGKOMPETANSE
UNDER ETT TAK

Fra en grinder i vekst til en av Norges stgrste boligbyggere — pa snart 30 ar

Gjennomgaende fokus: Kvalitet / Design / Dyktighet

Tilpasningsdyktige mot morgendagens kunder, produkter, boformer og
kommunikasjon. Fokus pa endringskompetanse i hele organisasjonen

Klare for a ta en sterk posisjon innen miljpaspekt og baerekraft

Konkurransedyktige pa kvalitet, leveringstid og presisjon




KONSEPTET

* Vi er byggeren med masseansvar og kalkyleansvar
* Alt vileverer er gjiennomprosjektert, det er fastgitt mengde og fast pris

* Innkjgpspriser — vi har direkte avtaler med produsentene og gar derfor
utenom byggevareleddet




KUNDENE
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Trehusene er nominert til «Arets Trebyggeri 2021»!



BAKGRUNN
FOR
OVERGANG
TIL

DYNAMICS
365

F & O

O
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= Vi harsiden 2013 benytter AX 2012 R2 som ERP-
system.

= \/i benytter flere system i Microsoft plattformen
= Dynamics 365 CRM

Dynamics 365 Marketing

Microsoft 365

Microsoft Share-Point

Microsoft Power Bl

= @kt mulighetsrom knyttet til et mer fremtidsrettet ERP
= Enda tettere integrasjon mot CRM
= Pkt effektivitet- og skaler barhet i prosesser

= Mgte fremtidskravet om miljgregnskap og
rapportering pa barekraft




V A L G A V " CRM la sterke fgringer pa valg av ERP, og Dynamics 365 F&O var
eneste aktuelle system i vurderingen

S Y S T E M = Muliggj@r enklere viderefgring av prosesser uten, eller med
mindre, endringsbehov

= Datamodellen i Microsoft sin Igsning i stgrst grad muliggjgr en
utnyttelse av potensialet som ligger i forbedret
styringsinformasjon og forbedret systemstgtten i prosesser med
effektiviseringspotensialer.

Decision Makers, Business Analysts « » Data Scientists, Data Engineers
No code, low code Low to high code
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Transactional business data Profiles based on observational data




= Hovedfokus i implementeringsprosjektet
= Innkjgp logistikk — Fakturaflyt, EDI, NOBB og SmartKalk

I N V E S T E R I N G S = Effektiviseringer knyttet til varebestilling og

prisoppdateringer
C A S E | = Effektivisering av beholdningsvurdering og prognoser

= Prosjektet vil ved maloppnaelse gi mulighet for manedlig
resultatrapportering uten et betydelig ressursbehovsgkning ellers
| organisasjonen.

= Fokusomrader etter overgangen til Dynamics 365
= Miljgrapportering pa overleverte boliger
= Enklere oppfplging av vareleveranser for byggeledere
= Likviditetsstyring og fremtidig kapitalbehov




INVE S TERIN G S * TietoEvry ble valg som leverandgr i august 2021
CASE

* Kostnadsrammer : Eksternt > 7,0 MNOK Interne
I I resurser > 3,0 MNOK

* Prosjektorganisasjonen er bredt ssmmensatt av
medarbeider ved Hovedkontoret

e Oppstart desember 2021 og Golive 1. oktober
2022.

* Denne ble tidlig i hgst flyttet til 7. november 2022.
Flyttet pa ny i forrige uke pga forsinkelser hos en
underleverandgr, ny dato er mandag 21.
november 2022!




* Innkjgpsmodulen - brukes av var innkjgpsavdeling med 22
medarbeidere

BR U KER AV * @konomimodulen — Regnskap, remittering, fakturering,

prosjektlan og gkonomisk styring m.m.
D Y N A M I C S F & O * Prosjektmodul — Oppfalging prosjektgkonomien -

50 avdelings- og prosjektledere, pluss gkonomiavdelingen




D365 CRM: Fway CRM 2000 - 2017
Dynamics 365 CRM - januar 2018

PROSESS- Styringsverktey fra fgrste
STYRINGS - kundekontakt til

reklamasjonsoppfelging

Rpdtrad med prosjektnummer mellom
systemer, tegninger, underlag etc.

1230100726 Ingeborg - Budor egen tomt - Lzgr=t

Tiltak - Hovedskjema




* Automatisk allokering til salgskontor basert pa
gnsket byggested

SALGSL ¢ PET e Automatisk utsendelse av boligkataloger
(HeltHjem)

* Oppfelging av milepaeler av selger

Detaljer Husmodeller

= 3 BoligPartner Herskapelig

Katalog/magasin ikke sendt

@ BoligPartner Holmgaard
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* Milepaelsplan for drift i byggeperioden
* Planlagte og faktiske datoer
BYGGE o .
* Enkel navigasjon mellom tidligere og kommende

PERIODEN faser

e Ser pa muligheten for a fylle inn datoer pa mobil
ute pa byggeplass

MILEPALSPLAN

dev. Eirbefwing  Oppdragibet Akwriste Dokumenom  Sesiektet




* Prosjektoppbygging — ratomt, delfelt, bygninger
og boenheter

OPPBYGGING * Prosjektnummerstruktur overfgres til Ax (F & O )
AV
PROSJEKT -
.- . e syl by °
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* Alle henvendelser om prosjektering- og
logistikkoppdrag skjer giennom CRM

DIALOG * Teknisk avdeling fakturer fastprisoppdrag,
lgpende timer og utlegg direkte fra CRM nar
MED oppdraget er ferdig
ROEVA DN CONVNEBON UM ° Tczninger og underlag lastes opp til bestiller i
Share-Point

e Automatisk generering av salgsordre i
@konomimodulen i Ax (F & O)




* Automatisk fakturering av alle sluttkunder med
utgangspunkt i faktiske milepzelsdatoer

FAKTURARUTINE * Automatisk Indeksberegning med kobling mot SSB
SALGSKONTOR * Implementert 1. september 2022

0o
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e Reklamasjonsmodul mellom sluttkunde og
salgskontor tatt i bruk 2022

RE Ko LAMASJONS * Bedre oppfelgingsmuligheter for driftssjef
HANDTERING * Pkte rapporterings- og analysemuligheter

Grensemerker




* CRM er Integrert med:

 FONN Byggemappen — Oppfelgingsverktgy pa
FONN byggeplass for byggeleder og utfgrende aktgrer

BYGGEMAPPEN * Holte Kontrakt — Skybasert I@sning for

standardiserte kontrakter

HOLTE
KONTRAKT




Bygg kalkuleres og masse beregnes i SmartKalk
Varedata overfgres fra Ax ( F & O ) til SmartKalk

Bestillinger opprettes i SmartKalk og importeres

SMARTKALK

KALKULASJON O G mEysi=ye)
MASSEBEREGNING

Overgang til ny varestruktur ved overgang til 365
F & O — gkt grad av standardisering

smat kake @) © [ 0= OO ... . s 150122 orson
<]




Daglig leder oppfplging av selgere og byggeledere

Kapasitetsplanlegging temrer/byggeleder

POWER BI
DASHBOARD

Innkjgpsanalyse hovedleverandgrer

Salg og utkjgringer

Aktivitetsniva og responstid pa Hovedkontoret
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e Utvikling av Budsjett- og Prognosemodul i
samarbeid med Effectplan i Stockholm. Selskapet

EFFECTPLAN er eid av House of Control AS.

* Meget lav «inngangsverdi». Vi bistar som
BUDSIJETT & Pilotbedrift og var kravspesifikasjon mens de star

PROGNOSEMODUL for utviklingen av software.

* Integreres med Dynamics 365 F & O

* Prosjektet ble pastartet i januar 2022 og skal
veere ferdig i november 2022.

Veffectplan

Budsjett
P Budsjett 2023 (Ansatta) (123 Hamar)

i= Planoversikt @& Fullfer

Ansatt

>+ 117 Anne Vidner

> - 347 Anders Lundby
[> - 354 Christian R. Hogstad
[> - 556 Knut Pether Stramrud




e Bytte fra ClickDimensions til MS Dynamics 365
Marketing i slutten av mai 2022

MICROSOFT
MARKETING
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