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Hvem er vi?

Hilde Karin Skogly

Markedsansvarlig og statsautorisert regnskapsfører hos 
Accountor Hamar AS

Lasse Andre Kaldefoss

Power Platform Løsningsarkitekt hos Miles AS

Jobbet med Power Platform, M365 og Dynamics siden 2019



Aspia Group

Accountor Hamar ble etablert i 1973. I 2003 gikk vi inn i Økonor kjeden som i 2013 
ble kjøp opp av Accountor Group som igjen ble kjøpt opp av Aspia i 2025. 

Vi har hele veien vært eid lokalt og er med som franchise kontor i Aspia/Accountor.
Vi har vokst til 25 ansatte og består i dag av 10 statsautoriserte regnskapsførere og 
15 økonomer. 

Et utradisjonelt regnskapsbyrå, fremoverlent med tanke på teknologi og utvikling. 

Vi har vår egen OptiServe avdeling som brenner for å gjøre hverdagen enklere for 
organisasjoner og yte support til kunder og andre.



Hvordan det hele startet

• Frustrasjonen med tilbudsskriving

• Potensiell kunde tar kontakt, men det tar tid å skrive 
tilbud

• Verktøyene er manuelle og knotete

• Ingen oversikt over sendte tilbud





Hva kan vi gjøre med dette?

• Finnes det programmer som kan forenkle tilbudsprosessen?

• Finnes kun moduler som er en del av tunge systemer

• Å få utviklet noe selv er alt for kostbart

• Da får vi bare fortsette som vi har gjort

Behov Eksisterende løsninger



Eureka

• Biltur med svigerfar

• Kan man lage en tilbudsprosess app for 100 000?

• Behov/Specs

• Må kunne opprette og få oversikt over prospekter

• Må kunne lage kalkyler på et prospekt

• Må kunne generere tilbudsbrev basert på kalkylen
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Kalkyle

• Tjenester

• Tjenestelinjer

• Enhetspriser

• Enhetsprisfaktorer med flervalg



Tilbudskaperen blir til



Prosjektet vekker nysgjerrighet eksternt

• Kan andre Accountor kontorer bruke 
løsningen?

• Møte med revisor

• Møte med advokat

• Hva skal til for å lage en løsning som kan 
videreselges?



Kan man tilby en Power App som SAAS?

• Lisensnøkler i tabell i Dataverse

• API (http trigger i Power Automate)

• Mulig DevOps integrasjon og Azure pipelines for distribusjon



Demo
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