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BC som økonomisystem – og bare det!

«Vi bestemte oss først for hva Business Central ikke skulle være.»

Unik sjanse for å rydde opp!

- Ny Kontoplan

- Ny Kostnedbrytningsstruktur

- Ny Prosjektstruktur

- Hva med øvrige kjernedata?



Kjernedata

Tomter Bygg

Kjøpe – Foredle – Selge Kjøpe – Foredle – Selge
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«Sentralen»

Kjernedata (2026)
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Arkitektur Teams Samhandling

Power Platform Prosesser

Sentralen Masterdata

Business Central Regnskap

Det enkle er 

ofte det beste!
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Suksesskriterier

• Grundig forarbeid

• Lav endringsmotstand

• Kunden i førersetet

• Skille Valideringsråd (leveransekvalitet) fra Styringsgruppe (ressurser og penger)

• «Train the trainer»

• «Fredags-BRØL»

• Dyktige ressurser

• Strengt fokus på scope

som fungerte godt sammen



Oppsummering
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